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A Renata Albertim € anossa
convidada da semana para contar
sobre como a startup Mete a Colher
utiliza a tecnologia como grande aliada
no combate a violéncia contra mulheres
em todo o Brasil.

O Mete a Colher € uma startup de
negocio social gue faz parte do
ecossistema de inovacao da Natura,
rede engajada em criar solucoes
iInovadoras para gerar impacto
positivo no mundo.

Aqui na Natura, eles se conectam com

o time a frente do Movimento Natura,

plataforma que conecta iniciativas lideradas

por nossas Consultoras de Beleza a pessoas

que estao dispostas a colaborar com elas. @
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O Mete a Colher nasceu no
Startup Weekend Women,
em 2016, em Recife. (PE)
Nesse evento, € estimulada a
criacao de projetos ou
startups que utilizem a
tecnologia e inovacao para
solucionar problemas sociais
ou outros problemas de
consumo. E la tivemos a ideia
de criar uma plataforma para
ajudar mulheres gue sofrem
violencia domestica.

Comecamos com nove
mulheres e hoje somos trés: a
assistente social Fernanda
Macedo, a designer Stella
Paes e eu.



Desde o inicio, nossa proposta era
atuar de forma online e amplamente
colaborativa. Comegamos como
um grupo No Facebook; depois,
criamos e desenvolvemos um
aplicativo, mas infelizmente por falta
de manutencao tivemos que tira-lo
do ar um pouco antes da pandemia.

Para nao deixar as mulheres sem
assisténcia nesse periodo tao critico
em gue vemaos 0 aumento
exponencial dos casos de violéncia,
reforcamos que estariamos
atendendo, tirando duvidas e
orientando mulheres que estao em
condicao de violencia domestica
DOr meio das nossas redes sociais.



Como estamos sempre atentas e
acompanhando a pauta da violencia
domestica, e dada a nossa experiéncia,
vimos uma oportunidade de levar o tema
para ser discutido tambem no ambiente
corporativo.

Em 2019, passamos o ano trabalhando muito
com pesquisa, design, desenvolvimento e
teste para lancar a plataforma Tina, voltada
para 0 mundo corporativo. Ela chegou em
setembro daguele ano, um momento
importante para o Mete a Colher.



A gente precisava encontrar essa forma
de receita porgue o Mete a Colher n&ao
sobreviveria por muito tempo. Alias, esse
foi 0 N0sso grande desafio desde o
COMeCoO.

Costumo dizer que, a partir desse
produto, conseguimaos estruturar um
modelo de negocio viavel e
financeiramente sustentavel, sabendo
gue continuariamos firmes no proposito
de combater a violéncia domestica e
familiar contra as mulheres.

Agora, nosso desafio esta em fazer com
gue mais empresas percebam a
importancia e vejam valor no combate a
violéncia domestica que suas funcionarias
sofrem.



divulgacado/Mete a Colher

Um dos maiores aprendizados nessa historia é
sempre, sempre, sempre escutar a sua usuaria;
sempre considerar o que ela fala e entende.

E preciso criar uma plataforma de acordo com
uma necessidade real e nao com o que a gente,
gue nem sempre vive o problema, acha que € o
melhor para a mulher que sofre violencia.

A usuaria, mais do que ninguém,
sabe o que € melhor pra ela.



E mais: é também entender que a
nossa tecnologia nao vai resolver o
problema do mundo em um clique,
mas € nosso papel fazer com que ela

se torne parte da solucao. =




Sobre o NaturaStartups

O Programa surgiu em 2016 para funcionar como porta
de entrada oficial para startups inovadoras que querem
se relacionar com a gente. Aléem de acelerar ainovagao
na empresa, ainiciativa busca a conexao entre o
ecossistema de startups e diferentes areas da Natura.




